
 

        
                 Formulário de Requisitos do Projeto / Práticas e Ações Regionais 

 

 
 
 
Nome do Projeto: 
 
 

Preparado por: 

 
Cliente: 

 
Iniciado em: 
 
Concluído em: 

 
 

Histórico do Projeto 
 

                        Rodadas de Negócios com o Setor Supermercadista 
 

A Rodada consiste em reuniões pré-agendadas entre os fornecedores e a empresa compradora 
associada ao Ciesp, interessados na geração de oportunidades, o que facilita o entendimento entre 
as partes. 
O Ciesp agrega seu conhecimento, convocando seus associados e decisores de compras para 
essa jornada de sucesso. 
Este projeto proporcionou uma rodada regional (G4) com o setor supermercadista regional e 
alimentício. 
 

Objetivos do Projeto 

• Facilitar o encontro entre as diversas empresas da região e uma grande rede compradora, 
nesta oportunidade os Supermercados Confiança, para negociar seus produtos e serviços e 
proporcionar um completo ambiente de negócios. 

 

Descrição Passo a Passo 

 

• Foi realizada reunião com o Supermercado Confiança, para apresentação do Projeto 

• Agendamos uma data para a Rodada e enviamos convite aos associados 

• Na Rodada, a empresa associada é colocada em contato direto com a empresa compradora 
do mercado regional, através de reuniões individuais 

• A empresa associada tem 15 minutos para expor seu produto ao comprador, fechar negócio 
ou agendar uma próxima visita 

• A rodada foi realizada no salão da Exposição Permanente de Produtos e Serviços do Ciesp / 
Regional Bauru 

 

1 - Poderão ser considerados tanto trabalhos internos (reuniões, site, cursos e outros), como trabalhos externos. 
2 - O formulário é individual para cada ação e sugerimos colocar as 5 (cinco) ações principais. 

Rodadas de Negócios com o Setor Supermercadista 

Ciesp / Regional Bauru 

Associados CIESP 

05/09/2005 

07/10/2005 


